LOIKKA TYOELAMAAN

“Léysin itsestdni uusia vahvuuksia, tutustuin uusiin ihmisiin ja 6ysin uusia kRontakteja.”

Loikalla uuteen duuniin? Loikka tyéeldmdadn-valmennus on kahden viikon
dynaaminen ja voimaannuttava ryhmdvalmennus. Tavoitteena on Léytdd sinulle
tyokokeilupaikka, t6itd tai polku tyéeldmdadn jonkin palvelun tai koulutuksen
kautta.

Apunasi on ammattitaitoiset valmentajat sekd henkilékohtainen
tydhdénvalmentaja. Valmennuksessa on tarkoitus Loytdé oma polkusi tydeldmdassa
sekd se voima ja resurssit, jotka vievat sinua polullasi eteenpdin. Kdymme
monipuolisesti Lapi erilaisia teemoja Lliittyen itsetuntemukseen, oman osaamisen
sanoittamiseen, tydeldmdadn sekd saat kdyttdosi konkreettisia vinkkejd ja tukea
tyénhakuun. Valmennuksen padttyessd Sinulla on seuraava tyéeldmadn
suuntaava steppi selvilld.

Tervetuloa mukaan, ndhddan valmennuksessa!

Kahden viikon valmennusten ajakohdat 2025:
ma-pe klo 12-16

20.1.-31.1.

10.2.-21.2.

17.3.-28.3.

Paikka: PARKKI Business Park, Hameenlinnan lkkuna-tila,
Kasarmikatu 6

Pddset mukaan ottamalla yhteyttd omavalmentajaasi.
Ilmoittaudu viimeistddn kaksi viikkkoa ennen valmennuksen alkua.

Lisatietoja valmentgjilta:
Kati Stolt, p. 040 358 3853 Marika Hyvdrinen, p. 040 702 7265

Euroopan unionin HEMEENLINNAN . e e
csananama () KRUFORKE Jonakkala  hattula: e

nnnnnnnnnn



Uﬂ%{,‘{‘/’ in v
(_Sq Lé n

SINUSTAKO

MYYNNIN
AMMATTILAINEN?

LOIKKA-HANKE JA
MYYNNINSYDAN- MITA MYYNTI
OIKEASTI ON?

OLETKO INNOSTUNUT TIETAMAAN LISAA
MYYNTIPROSESSISTA JA
ASIAKASHANKINNASTA? LOIKKA-HANKE JA MYYNNINSYDAN -
YHDESSA KOHTI MYYNNIN HUIPPUA! @

Kiinnostaako sinua myynti, mutta tarvitset rohkeutta ensimmaiseen askeleeseen?
Me Myynninsydamelld uskomme jokaisen potentiaaliin ja haluamme auttaa sinua [6ytamaan oman polkusi myynnin
maailmassa - kokemusta tai koulutusta et tarvitse, aito kiinnostus riittaa!

Valmennuksessa saat kaytannon vinkkeja ja tyokaluja, joiden avulla opit hyédyntamaan omia vahvuuksiasi ja
osaamistasi.

Sukellamme yhdessa myynnin ja asiakashankinnan maailmaan -pystyt hyodyntamaan tata valmennusta omalla polullasi,
oli se sitten myyntimaailma, yrittdjyys tai tyonhaku itsessaan. Personoimme henkildkohtaisesti osallistujille sopivan
tavan hyodyntda myynnin taitoja.

Kohtaamme jokaisen ihmisen ihmisend - yhdessa olemme enemman! @

Oletko valmis? Loikkaa mukaan vauhdikkaaseen valmennukseen!

Valmennuspaivat 13.2.2025 klo 9-12, 20.2 klo 9—12, 27.2 klo 9-12 ja 6.3. klo 9-12

M ITA Tietoa myyntialasta

Myyntiprosessin I&dpikaynti

VALM E N N US Oman osaamisen ja persoonan myynti

tyonhaussa

Verkostot
TARJ OAA Tekemisen meininki ja innostava porukka

“Myynti on ihmissuhdetaitoja, aitoja kohtaamisia, empatiaa ja
inhimillisyytta”

e 044 982 0721 e satu.latvio@myynninsydan.fi




